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PERFIL PROFESIONAL

Ingeniero comercial, con más de 20 años de experiencia posicionando a empresas de diferentes rubros, tanto a nivel nacional como internacional. Así mismo, ha potenciado equipos de trabajos que permiten que sus planificaciones y gestiones comerciales logren las metas propuestas para el área.
 
 

EXPERIENCIA LABORAL

DEPRISA CARGO (DEPETRIS)   [2016 – a la fecha]

Gerente comercial y Operaciones (RM y zona Norte)

· Desarrollo y control de carteras de clientes de acuerdo a la planificación del área.

· Expandir negocios a diferentes áreas de mercado (Minería, retail entre otros)

· planificación, organización, dirección y control de todas las actividades comerciales y operacionales , asegurando así el crecimiento continuo y rentable del negocio

· Implementar plan de trabajo para equipos de diferentes sucursales.
· Desarrollar estrategias diferenciadoras que permitan incrementar los ingresos de la compañía.
· Planificar operaciones y logística del área de servicios

· Gestión de finanzas control de gastos y estado de resultado

· Análisis de costos y control de estos de acuerdo a los KPI

· Desarrollar Auditorías internas

Logros: 

· Desarrollar y establecer políticas comerciales claras y objetivos por sucursal.
· Incrementar el flujo de caja
· Expandir negocio en regiones. 
· Fidelizar carteras de clientes. 

PUBLIGUÍAS CHILE S.A (HIBU CHILE S.A)   [2012 - 2015]
Jefe Comercial de la zona Norte (RM y regiones IX,I,II,III,IV) 
· Desarrollo de carteras de clientes.

· Gestionar plan de trabajo por equipos y zonas.
· Planificar y organizar actividades comerciales y operacionales con equipo de ventas, asegurando el crecimiento continuo y rentable del negocio.

· Desarrollar estrategias comerciales diferenciadoras que permitan incrementar los ingresos de la compañía, de acuerdo a sus políticas de comercialización.

· Liderar nuevos proyectos de expansión, junto con equipos de trabajo.
· Supervisar gestión de RRHH para las regiones en la zona Norte.

Logros: 
· Incremento de un 10% en ingresos área comercial en la Guía de II región.
· Expansión del negocio al extranjero (nueva sucursal Tacna) 

TTM CHILE [2011 a 2011]

Administrador de contrato.
· Análisis y programación de trabajos de acuerdo al área y  labor a desarrollar en faena Minera.  
· Gestionar la  contratación y términos de contratos con personal interno y externo a la compañía.

· Gestión de RRHH para el mandante que es BHP.

· Desarrollar procesos de implementación y negociación con el sindicato de faena.

· Desarrollar e implementar campañas de prevención de riesgos. 
Logro: 
· Reconocimiento de BHP, por lograr durante la permanencia del contrato 0 accidentabilidad.
PUB BAR ESTACIÓN 1800  [2007 a 2010]

Socio y Gerente comercial  
· Gestionar y desarrollar posicionamiento de marca.

· Controlar y supervisar activos, arquear y gestionar compras con proveedores.
· Gestionar y supervisar contratación de personal.

· Gestionar y Supervisar la actividad comercial del local. 

CENCOSUD  [2004 a 2007]

Jefe de Ventas- Jefe de personal Comercial
· Desarrollar gestión comercial y flujo de servicios en áreas de seguros y viajes, para Santiago y regiones.

· Auditar la implementación de políticas comerciales en Santiago y regiones.
· Desarrollar talleres de ventas enfocado en la calidad del servicio y en el cierre de los negocios.
· Generar propuestas de optimización para aperturas de nuevos canales de ventas.
· Aperturar nuevos canales de ventas en sucursales Jumbo, negociando  directamente con los proveedores nacionales e internacionales.
RR.HH

· Desarrollar gestión en RR.HH desde las directrices de casa matriz. 

· Confección y revisión de planillas de remuneraciones, pago de imposiciones.
· Gestionar negociaciones colectivas con los sindicatos de cada una de las tiendas  
LANCHILE  [1994 a 2004]

Jefe Comercial

· Gestión comercial, posicionar marca LAN.COM, en aeropuerto internacional.
· Desarrollar gestión comercial en malls de Chile.

· Jefe de proyecto LAN Dominicana. Gestión comercial entre Santiago-Miami y Santo Domingo  
MITSUBISHI COMPANY, JAPÓN.  [1991 a 1993]

· Trabajo de construcción de distintos vehículos 
· Apoyo a diferentes áreas de trabajo  según línea de ensamblaje 
EDUCACION 
· 1994–2000 Universidad Chile, Sede Santiago.

· Ingeniero Comercial 
· 1989-1990 Universidad Chile. Sede Santiago.
                   -Actuación.

· 1895-1988  Saint rose School 
· Educación Media

Información adicional
Nacionalidad: Chileno             
Fecha de Nacimiento: 31 de Julio de 1970   

Rut: 10.281.886-5 
Estado civil: Casado                     
Licencia de conducir: Clase B

OTROS: CONOCIMIENTOS RELEVANTES Y/O APTITUDES

· Inglés, nivel….
· Japonés, nivel….

· Certificado en Google Adwords
· Certificaciones en Liderazgo, trabajo en equipo.

· Otras áreas de interés: Música, surf, literatura 

Referencias

· Sergio De la Fuente  Gerente de Depetris; Cel. 942638184

